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Lembaga Penjamin Polis harus segera terbentuk

Adrianus Octaviano

JAKARTA. Seiring dengan pe-
mulihan ekonomi dari dam-
pak pandemi Covid-19, kinerja
bisnis industri asuransi mem-
baik. Namun, masih ada pe-
kerjaan rumah tersisa, teruta-
ma bagi para pelaku bisnis
asuransi jiwa.

Asosiasi Asuransi Jiwa In-
donesia (AAJI) mencatat pen-
dapatan premi untuk kuartal
ketiga tahun ini senilai
Rp 149,36 triliun. Pencapaian
tersebut lebih tinggi 2% diban-
dingkan dengan hasil di kuar-
tal III-2019 yang merupakan
masa prapandemi.

Namun di tengah kenaikan
pendapatan premi, aduan na-
sabah asuransi ke Otoritas
Jasa Keuangan (OJK). Dari
total aduan di sektor keuang-
an, pengaduan yang menyang-
kut asuransi menempati posisi
ketiga terbanyak. Jumlahnya
mencapai 5.783 pengaduan
per 25 November 2021

Adapun, terkait pengaduan
produk yang tidak sesuai pe-
nawaran berada di urutan ke-
dua setelah pengaduan terkait
kesulitan dalam mengajukan
klaim asuransi.

Pengamat asuransi Toto
Pranoto juga bilang pengatur-
an unitlink harus diperkuat
untuk menghindarkan nasa-
bah dari kasus seperti Jiwa-
sraya. Toto menyatakan,

pengawasan regulator perlu
lebih keras dilakukan pada
beberapa perusahaan asuran-
si. "Pengawasan yang lebih
keras dan komprehensif
mengingat masih adanya per-
usahaan asuransi yang tidak
menerapkan prinsip tata kelo-
la secara baik," imbuh Toto.
Kepala Departemen Peng-
awasan Industri Keuangan
Non-Bank (IKNB) 2A, OJK
Ahmad Nasrullah mengatakan
sedang menyiapkan beberapa
regulasi untuk industri ini.
Pertama, disebutkan akan
ada revisi atas POJK 70/2016
yang mengatur mengenai In-
surance Technology (insur-
tech). Hal tersebut dilakukan
untuk memberikan kejelasan

terkait bisnis ini mengingat
belum ada aturan khusus yang
membawahinya.

Kedua, OJK juga sedang
melakukan proses revisi atau
penyempurnaan mengingat
aturan yang ada sudah ber-
umur 15 tahun. Salah satu
yang dinanti industri asuransi
adalah pembentukan Lemba-
ga Penjamin Polis (LPP).

Lembaga tersebut sudah di-
amanatkan oleh UU No 40/
2014. Direktur Keuangan BNI
Life Eben Eser Nainggolan
menyatakan, LPP diperlukan
sebagai upaya untuk melin-
dungi nasabah dengan fungsi
yang sama dengan Lembaga
Penjamin Simpanan (LPS) di
perbankan. |

Industri Asuransi Jiwa (entitas)

Q32019 Q32020 Q3-2021  YOY
Perorangan 18211.624 17.064.255 19.456.636  14,02%
Kumpulan 49.797.236 43250.863 44.075.109  191%
Total Tertanggung  68.008.860 60.315.118 63.531.745  533%
Sumber: AAJl

Industri Asuransi Jiwa (dalam triliun rupiah)

2018 2019

2020 Oct-20 Oct-21 YOY

Total Aset 520,63 55321

Kelolaan Investasi 46396 488,18 48166 452,69

5442 51893 570,13  9.9%

50347 112%

Hasil Investasi 6,62 2185 17,68 -915 2325 354,1%
Premi 186,16 18533 17193 13936 15036 7.9%
Klaim dan Manfaat 142,57 14594 14929 113,71 1363 19,9%

Sumber: OJK
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Dicky Aditya - 27 Desember 2021, 17:39 WIB

GALAMEDIA - Manulife Indonesia bersama Bank DBS Indonesia hari ini

meluncurkan Asuransi unit link, MIWealthLink Optimax, solusi

perlindungan yang dikaitkan investasi dengan premi sekaligus menjawab
nasabah akan

Berdasarkan Manulife Asia Care Survey yang dirilis awal tahun 2021, minat
masyarakat terhadap asuransi di sepanjang pandemi ini masih terus
meningkat.

Dalam survei ini, 43% di Indonesia telah
mencari informasi seputar produk dan layanan asuransi dalam rangka
merespons pandemi.

Angka ini jauh lebih tinggi dari neg: gara lain
di Asia (rata-rata 32%).

Data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) menunjukkan minat yang
kuat terhadap produk-produk asuransi unitlink: selama paruh pertama
tahun 2021, pendapatan premi produk asuransi unit-linked mencapai
Rp64,44 triliun, i per 17% dari tahun-ke-tahun. Produk-
produk ini memberikan kontribusi 62% terhadap total pendapatan premi
asuransi jiwa, menunjukkan bahwa produk unit link masih diminati.

Baca Juga: SURVEI TERBARU: Ganjar Pranowo Geser Prabowo Subianto,
Raih Elektabilitas Tertinggi

“Kami memahami kebutuhan nasabah akan solusi perlindungan serta
investasi semakin beragam. Sejalan dengan hal tersebut, Bank DBS
Indonesia berkolaborasi dengan Manulife Indonesia menghadirkan solusi
perlindungan yang dapat membantu tujuan finansial nasabah di masa
depan,” kata Paulus Sutisna, Presiden Direktur PT Bank DBS Indonesia.

“Produk ini menambah jajaran lini produk bancassurance kami yang
sesuai dengan kebutuhan nasabah Bank DBS Indonesia dalam
menghadapi ketidakpastian di masa depan,’ Sambungnya.

Ryan Charland, President Director & CEO Manulife Indonesia mengatakan,
Bersama Bank DBS Indonesia, pihaknya telah merancang MIWealthLink
Optimax sebagai solusi perlindungan jiwa yang komprehensif.

Halaman: o 2 Selanjutnya
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Beragam Pilihan Dana Investasi, Manulife Indonesia
dan Bank DBS Indonesia Luncurkan MIWealthLink
Optimax

Manulife Indonesia bersama Bank DBS Indonesia hari ini meluncurkan Asuransi unit link, MWealthLink
Optimax, Ryan Charland, President Director & CEO Manulife Indonesia dan Paulus Sutisna, Presiden
Direktur PT Bank DBS Indonesia. (SB/F-st_

sentralberita| Jakarta~ Manulife Indonesia bersama Bank DBS Indonesia hari ini meluncurkan Asuransi unit
link, MIWealthLink Optimax, solusi perlindungan yang dikaitkan investasi dengan premi sekaligus menjawab
kebutuhan nasabah akan perlindungan menyeluruh

Berdasarkan Manulife Asia Care Survey yang dirilis awal tahun 2021, minat masyarakat terhadap asuransi di
sepanjang pandemi ini masih terus meningkat. Dalam survei ini, 43% responden di Indonesia menyatakan

telah berinisiatif mencari informasi seputar produk dan layanan asuransi dalam rangka merespons pandemi

Angka ini jauh lebih tinggi dibandingkan responden dari negara-negara lain di Asia (rata-rata 32%)

Data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl) menunjukkan minat yang kuat terhadap produk-produk asuransi

unitlink: selama paruh pertama tahun 2021, pendapatan premi produk asuransi unit-linked mencapal Rp64,44

triliun, mengalami pertumbuhan 17% dari tahun-ke-tahun, Produk-produk ini memberikan kontribusi 6

terhadap total pendapatan premi asuransi [iwa, menunjukkan bahwa produk unit link masih diminati

“Kami memahami kebutuhan nasabah akan solusi perlindungan serta investasi semakin beragam. Sejalan

dengan hal tersebut, Bank DBS Indonesia berkolaborasi dengan Manulife Indonesia menghadirkan solusi

perlindungan yang dapat membantu tujuan finansial nasabah di masa depan

Produk ini menambah jajaran lini produk bancassurance kami yang sesual dengan kebutuhan nasabah Bank
DBS Indonesia dalam menghadapi ketidakpastian di masa depan,” ujar Paulus Sutisna, Presiden Direktur PT
Bank DBS Indonesia

“Bersama Bank DBS Indonesia, kami telah merancang MiWealthLink Optimax sebagal solusi perlindungan jiwa
yang komprehensif. Produk ini dilengkapi dengan pengembangan nilai tunai dimana kami menyadari bahwa
angka Inflasi semakin meningkat tiap tahunnya dan tingkat rata-rata inflasi di Indonesia sejak 2010-2020

mencapal hampir 5% per tahun

Dengan demikian melalui MiWealthLink Optimax, nasabah semakin memiliki ragam pilihan untuk memenuhi
kebutuhan proteksinya atas solusi perlindungan dari kolaborasi Manulife dan DBS,” kata Ryan Charland,
President Director & CEO Manulife Indonesia

MiWealthLink Optimax memberikan pilihan fasilitas tambahan perlindungan inflasi, dimana Uang

Pertanggungan akan menyesuaikan dengan tingkat inflasi tahunan. Solusi ini juga menyediakan variasi

investasi dari berbagai sektor seperti, properti, teknologi maupun teknologi kesehatan,

Dengan MIWealthLink Optimax, nasabah memiliki fleksibilitas untuk merubah alokasi dana sesual kebutuhan

profil risiko, dan tujuan keuangan mereka.

Adapun manfaat dasar yang diberikan dari MiWealthLink Optimax adalah sebagal berikut;
« Manfaat Akhir Pertanggungan sebesar Nilai Polis yang terbentuk
* Manfaat Loyalitas

* Manfaat Meninggal Dunia

0 Meninggal bukan karena kecelakaan: 200% Premi Sekaligus ditambah dengan Nilai Polis yang terbentuk

0 Manfaat meninggal karena kecelakaan; 400% Premi Sekaligus ditambah dengan Nilai Polis yang terbentuk

Dengan beragam manfaat tersebut, nasabah akan mendapatkan ket

enangan finansial dari risiko ketidapastian

hidup serta dapat mempersiapkan masa depan yang semakin hari semakin baik.(S8/01)
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0JK Diminta Segera Bentuk Lembaga Penjamin Polis

NERAC A

lakann = Pemhmn De-
wan Asuransi Indoneska {D-
Al) Kornelius Simanjuntak
mendorong Otoritas Jasa
Keuangan [(OJK) dan pe-
merintah segera memben-
tuk Lembaga Penjamin Pe-
megang Polis (LPPP). Kor-
nelius Simanjuntak dalam
rilis di Jakarta, akhir pekan
kemarin, menyatakan, lang:
kah ini penring sebagai up-
aya mendorong. minat ma-
syarakat untuk menggu-
nikan jasa asurangd,

"LBEP juga dapal me-
ngembalikan cloa perisa-
haan asuransi, mengingat
akhir-akhir inl makin ba-
nyak permasalahan yang
terjadi di sejumlah perusa-
haan,” katanya. Menurul
dia, jika mengacu pada Un-
dany-Undang Nemor 40
Tahun 2014 tentang Per-

asuransian, lembaga terse-

but sudeh harus dibangun

karena UL yang dimaksud
mengamanatkan lembaga
tersebut harus sudah ada
paling lambat tiga tahun se-
telah undang-undang pera-
suransian terbit.

Ta juga mety ter-
- ciptanya tata kelola industi
asuransi yang lebih sehat di
dalam negerj, mengingat
belakangan  banyaknya
muncul aduan terkait pro-
duk unit link dan kasus. ga-
gal bayar. Untuk i, lanjut-
nya, gura menciptakan tata
kelola yang lebih sehat diin-
dustri ini perlu didorong
,adanya kolaborasi antara

an asuransi desy- |

gan plalang asuransi.
Menurutnya, kolaborasi
. antara dua entitas ini pent-
mg difakukan agar menghi-
ngkan sikap saling men:
rurlgal .antara keduanya.

Pasalnya, sikapsalingeuriga

vang selama ini- selalu.

muncul dapat merusak ke-
langsungan dua entitas bis-
nis tersebut. *Hilangkan sal-
ing menyalahkan. Yan se-
tama ini muncul adakah bro-!
ker ini katanya merusak
pasac Katanya, kalau masuk
broker pasti preminya han-
cur,” kata Kornelius

Ketua Umum Asosiasi
Perusahaan Pialang Asu-
ransi Indonesia (Appar-
indo) Moharnmyad Jusufl Adi
men| dalam upaya
pembenahan industn asur-
ansinasional diperlukan ke~
sadaran darl para perusa-
haan asuransi untuk mela-
Kukan bisnis sesual keculai-

'pan modal. Dengan begi,

kata dia, plhaknya afan le-
bik mudah melakukan pe-
nyeleksian  perusahaan
asuransi bagi nasabah,
OIK telah mengajak Ba-
g:::m m;mmau)
neerian nn-
tuk merumuskan desain.
lembaga ini. Diharapkan .
dengan adanya lembaga ini
ke depannya akan mening-
katkan kepercayaan ma-
syarakat agar mau membeli
produk-produk  asuransi.
"Kita mendesain bagaima-
na hentuk lembaganya,
apakah kemudian dia nant
akan melekal di Lembaga
Penjaminan Simpanan (L-.
PS) kemudian menjadiJem-
bgga yang mirip dengan
LPS,” ucapnya. gsan
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Buron Menyerah setelah Listrik Rumah Diputus

Kasus Penipuan
Asuransi Rp 2,5 Miliar

SURABAYA - Jaksa eksekutor Kejari
Surabaya membekuk Anita Wijaya,
terpidana kasus penipuan asuransi
Rp 2,5 miliar. Kasipidum Kejari Surabaya
Farriman Isandi Siregar menyatakan,
mantan agen asuransi Prudential itu
ditangkap di rumah kerabatnya di
kawasan Larangan, Sidoarjo.

"Setelah itu, immembawa terpidana
keRutan Perempuan Surabaya diPorong
untuk melaksanakan putusan MA

(Mahkamah Agung),” kata Farriman.
Anita sebelumnya sempat menjadiburon.
Dia divonis bebas oleh majelis hakim
Pengadilan Negeri (PN) Surabaya. MA
mengabulkan kasasi jaksa dan
menyatakan Anita terbukti bersalah.
Anita tidak ada saatdicaridi rumahnya
di Sidoarjo. Farriman menyatakan bahwa
pihaknya sudah berusaha mencarinya
sejak beberapa hari terakhir setelah
keluarnya putusan MA, tetapitidak berhasil
Dia akhimya diketahui berada di rumah
kerabatnya. Saat jaksa datang untuk
mengeksekusinya, Anita sempat tidak
kooperatif. Diamengunci diri dari dalam.

Jaksa akhirnya bisa masuk dan
mengeksekusinya setelah terlebihdahulu
memutus aliranlistrik rumah tersebut.
Anita dalam putusan MA dinyatakan
terbukti bersalah menipu Tho Ratna
Listiyani, agen asuransi Prudential. Ter-
pidanaAnita yang jugamantan karyawan
Bank HSBC Manyar berjanji mengajak
para nasabah bank tempatnya bekerja
untuk ikut asuransi Prudential melalui
Ratna sebagai agennya. Anita lantas
meminta Ratnamelmasi utang-utangnya
Rp 2,5 miliar. Namun, setelah utang dilu-
nasi, Anita idakmenepatijanjinyauntuk
merekrut nasabah. (gas/c12/eko)
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Hanwha Life Perkenalkan Aplikasi Life+ Point

POl

Wujud cinta dari Hanwha

Reporter: Ferrika Sari | Editor: Tendi Mahadi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Hanwha Life Insurance Indonesia (Hanwha

O SEMRUSH | jfe), salah satu perusahaan asuransi terbesar dari Korea Selatan
memperkenalkan aplikasi Life+ Point sebagai program loyalitas Hanwha
Life yang meniliki berbagai manfaat lebih.

a Selama delapan tahun hadir di Indonesia, Hanwha Life terus memberikan
% proteksi finansial, kesehatan dan jiwa terbaik melalui produk inovatif,
layanan kelas dunia serta manfaat lebih. Salah satunya dengan
menghadirkan aplikasi Life+ Point
) SEMRUSH =
D SEMRUSH
Boost Your Keyword
Research with Intent Analysis
Boost Your
;eY"“”dh “Life+ Point adalah hadiah cinta dari Hanwha Life untuk Anda yang telah
_9:""’: ¢ memberikan perindungan kepada orang terkasih dan setia bersama
Araiyia | HanwhalLif” kata CEO Hanwha Life Insurance ndonesia David Yeom
s dalam keterangan resmi, Senin (27/12)
_— David menambahkan, bahwa pemegang polis bisa meraih manfaat lebih
iy o Froe

dari level keanggotaan tertinggi di aplikasi Life+ Point dengan membeli
produk asuransi, menggunakan layanan, atau berpartisipasi dalam berbagai
aktivitas Hanwha Life.

Baca Juga: Perkuat Permodalan IFG Life, Bank BUMN Beri Kredit Sindikasi
Rp 6,7 Triliun

Terdapat empat level keanggotaan yakni Bronze, Silver, Gold dan Platinum
di aplikasi Life+ Point, dengan fasilitas khusus dan layanan tambahan
sesuai level keanggotaan. Semakin tinggi level keanggotaan, ada semakin
banyak manfaat lebih, misalnya undangan ke acara eksklusif Hanwha Life,
hadiah ulang tahun, dan banyak lagi.

Melalui aplikasi Life+ Point, nasabah, karyawan, agen dan mitra Hanwha
Life, serta masyarakat Indonesia juga dapat menukarkan poin dengan
voucher yang dapat digunakan di ratusan merchant rekanan seperti
Transmart Carrefour, Alfamart, Tokopedia, Boga Group dan lainnya.

Chief Marketing Strategic Officer (CMSO) Hanwha Life Insurance Indonesia
Steven Namkoong berharap Life+ Point akan membuat nasabah, karyawan,
agen, mitra dan masyarakat Indonesia semakin loyal dan terus
mempercayakan perlindungan dalam setiap tahapan kehidupan bersama
Hanwha Life

“Asuransi Kesehatan Hanwha Premier Health Care dan Asuransi Jiwa
Hanwha Golden Life Plan bisa menjadi pilinan untuk proteksi lebih pada
‘masa pandemi dan hadiah cinta bagi keluarga’ terangnya

Aplikasi Life+ Point dapat diunduh di App Store dan Google Play Store.
Dengan 1.000 orang pertama yang melakukan registrasi di aplikasi Life+
Point akan mendapatkan hadiah 50.000 poin atau setara dengan Rp
50.000.

Baca Juga: Banyak Kasus Asuransi, Lembaga Penjamin Pemegang Polis
Harus Segera Terbentuk

Hanwha Life Insurance Indonesia telah terdaftar dan diawasi oleh Otoritas
Jasa Keuangan. Berdiri sejak 24 Oktober 2013, Hanwha Life memiliki total
aset Rp 2,05 triliun dengan tingkat solvabilitas (RBC) 6.836,11% pada
kuartal lll 2021

Pada periode yang sama, perusahaan juga kantongi laba komprehensif
Rp17,87 miliar, serta telah membayarkan klaim dan manfaat kepada
nasabah sebesar Rp 48,53 milar.

Selanjutnya: Mitratel dan Alita Jalin Kerja Sama Perluasan Cakupan
Layanan Serat Optik
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Menteri BUMN Erick Thohir Foto: Edi Wahyono/detikcom

Jakarta - Pengamat Kebijakan Publik Universitas Trisakti Trubus

langkah polis asuransi
Jiwasraya yang dilakukan Menteri Erick Thohir melalui PT Asuransi Jiwa
Indonesia Financial Group (IFG life).

Menurutnya restrukturisasi yang dilakukan Erick Thohir sudah tepat
Langkah yang dilakukan BUMN tersebut suatu
upaya untuk terus menjamin dan memberikan layanan asuransi kepada
nasabah Jiwasraya.

"Meskipun Jiwasraya saat ini mengalami gangguan keuangan atau
collapse, namun nasabahnya terselamatkan. Sering kali banyak
asuransi tak ggung jawab terhadap
ini salah satu yang dilakukan Erick Thohir
untuk menyelamatkan nasabah Jiwasraya," terang Trubus

Baca juga:
Mirist Curhat Nasabah Eks Jiwasraya: Hidup Saya Kacau!

Dengan restrukturisasi polis yang dilakukan Erick Thohir terhadap
nasabah Jiawasraya dinilai Trubus juga memberikan kepercayaan dan
sentimen positif terhadap industri asuransi di Indonesia pada umumnya
dan perusahaan asuransi BUMN pada khususnya. Saat ini kondisi
asuransi perusahaan BUMN sudah mulai menunjukkan perbaikan.
Public trust terhadap asuransi milik BUMN sudah mulai pulih

"Memang restrukturisasi yang dilakukan Erick Thohir ini jalan yang
panjang. Ini salah satu tugas terberat beliau sebagai Menteri BUMN

Dan ini sudah menunjukkan arah yang positif. Karut marut yang terjadi di
perusahaan BUMN sudah terjadi cukup lama. Dan itu melukai perasaan
publik. Karena konsumen hanya dijadikan korban akibat kebijakan
pimpinan masa lalu yang amburadul,” ungkap Trubus.

Baca juga:
Tagihan Nasabah Eks Jiwasraya Dipotong hingga 40%, Erick
Thohir Minta Maaf

Trubus berharap restrukturisasi perusahaan asuransi yang dilakukan
Erick Thohir tak hanya berhenti di Jiwasraya. Pengamat kebijakan publik
Ini berharap Erick Thohir mau
di ASABRI juga

Bersambung ke halaman selanjutnya

Selanjutrya >
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Perkuat Permodalan IFG Life, Bank BUMN Beri
Kredit Sindikasi Rp 6,7 Triliun

Reporter: Ferrika Sari | Editor: Tendi Mahadi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Indonesia Financial Group (IFG) melakukan
penandatanganan kredit sindikasi dari Himpunan Bank Milik Negara
(Himbara) senilai Rp 6,7 triliun untuk memperkuat permodalan PT Asuransi
Jiwa IFG (IFG Life).

Bank yang terlibat seperti Bank Mandiri, Bank Negara Indonesia (BNI), Bank
Rakyat Indonesia (BRI), dan Bank Tabungan Negara (BTN).

Penandatanganan kredit sindikasi antara IFG dengan Himbara dilakukan di
Kementerian BUMN, Jakarta, yang disaksikan langsung oleh Wakil Menteri
BUMN Il Kartika Wirjoatmodjo, Direktur Utama IFG Robertus Billitea dan
Direktur Utama BRI Sunarso

Kemudian Direktur Hubungan Kelembagaan Bank Mandiri Rohan Hafas,
Direktur Hubungan Kelembagaan BNI Sis Apik Wijayanto, Wakil Direktur
Utama BTN Nixon LP Napitupulu, dan Direktur Bisnis Wholesale dan
Kelembagaan BRI Agus Noorsanto.

Baca Juga: Banyak Kas

Harus Segera Terbentuk

Asuransi, Lembaga Penjamin Pemegang Polis

Kartika sindikasi ini cerminan bahwa
saat Ini seluruh untuk industri
asuransi yang lebih sehat dan berkelanjutan

"Kredit sindikasi ini secara khusus untuk membangun IFG Life demi
kepada industri asuransi jiwa,
kata Kartika, dalam keterangan resmi, Senin (27/12).

Dengan adanya kerjasama sindikasi ini, Kementerian BUMN berharap IFG
Life di bawah naungan IFG selaku holding dapat memaksimalkan kinerja
bisnis dan memperkuat tata kelola agar dapat tumbuh sebagai perusahaan
asuransi yang sehat di Indonesia

Robertus juga berterima kasih atas dukungan komitmen pendanaan
Himbara sejalan dengan penguatan modal IFG Life demi operasional bisnis
IFG Life yang sehat, kompetitif dan menguntungkan. “Lebih lagi, IFG akan

terus untuk proses modal
ke IFG Life berjalan sesual dengan tata kelola dan governance yang baik;
terangnya.

Dalam rangka penguatan modal IFG Life, selain dari pendanaan Himbara
sebesar Rp 6,7 triliun, IFG juga telah mendapatkan dana segar dari
Penyertaan Modal Negara (PMN) senilai Rp 20 triliun

Baca Juga
1zin Usaha Asuransi

et dan Polis Beralih ke IFG Life, Jiwasraya Akan Kembalikan

Pada kesempatan yang sama, Sunarso mewakili Himbara menyatakan
sangat mendukung dengan adanya peran serta perbankan dalam
membangun ekosistem keuangan Indonesia yang lebih sehat dan
berkelanjutan

"Khususnya di industri asuransi yang juga memiliki potensi bisnis yang

cukup besar, sehingga kerjasama secara business to business ini akan
saling memperkuat industri asuransi dan juga Himbara;’ terangnya

Selanjutnya »
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PT Bahana Pembinaan Usaha Indonesta (BPUI) atau dikenal dengan

Indonesta p (IFG)

sebesar Rp 67 trliun dart Himpunan Bank Miltk Negara (Himbara)
ftu akan P

modal PT Asurans! Jiwa IFG (IFG Life) dem! penguatan bisnis

perusahaan ke depan.

Sebelumnya, IFG Life perlu memenuhi kebutuhan restrukturisast PT
Asuransi Jiwasraya yang (otalnya mencapal Rp 26.7 uiliun, Sampai
saat int, IFG telah mendapat dana segar berupa Penyertaan Modal
Negara (PMN) senilal Rpzo trillun. Sedangkan, sisanya berasal dart
Himbara.

GKINVEST .

Sukses
Trading Buat
Pemula

Gratis download ebook

Pembertan kredit stndikas disahkan melalul penandatanganan
perfanjian antara IFG dan Himbara di Kementerian Badan Usaha
Miltk Negara (BUMN), Jakarta. Bank pelat merah yang
menggelontorkan dana pinjaman antara lain, Bank Mandirl, Bank
Neg Indq a (BNI), Bank Rakyat ), dan Bank
Tabungan Negara (BTN).

macA G
[rayv— Seseashan Masstsh £ Candeng oM s
rmasrza Muis Jwasiays FO AMrimys | BTN untuk Senatian

Triun oy

Direktur Utama IFG Robertus Billitea menyatakan pihaknya akan
terus melakukan pengawasan untuk memastikan proses penguatan
modal ke IFG Life berfalan sesual dengan tata kelola yang baik

Advertisement

“Penguatan modal [FG Life dem! operastonal bisnis yang sehat,
kompetiuf, dan - ufar
keterangan tertulis, Seain (27/12).

Sunarso, Direktur Urama BRI yang mewakili sindikast Himbara
‘menyatakan pihaknya akn berperan serta dalam membangun
ekosistem keuangan Indonesta yang lebih sehat dan berkelanjutan,
Hal int Khususnya di industrl asuransl yang juga memiliki potensi
bisnis yang besar. Ke depan, dia betharap kerja sama bisnis int akan
saling memperkuat Industr asuransi dan Himbara.

Wakil Mentert BUMN Il Karika Wirjoatmodjo mengatakan

perfanilan kredit stndikast kan ¢
bahwa seluruh pemangku kepentingan berupaya untuk membangun
industr! asuranst menjadi lebth sehat dan berkelanjutan. “khususnya
dal bangun IFG Life demt kepercayaan
masyarakat kepada tndustrt asuranst twa,” ular Karttka.

Dengan adanya gelontoran kredit sindikasi Inl, dia berharap [FG Life
1 bawah naungan [FG dapat memakstmalkan kinerfa bisnis dan
‘memperkuat tata kelola. Pada akhimya, dapat tumbuh sebagal
perusahaan asurans! yang sehat di Indonesia.

Direktur Utama IFG Life Harjanto Tanuwidjaja mengatakan IFG Life
‘merupakan perusahaan asuransi baru yang berfokus pada proteks!

pada konsumen. Deng . penguatan
‘modal int akan mendukung bisnis operastonal IFG Life yang sebat
dan memiliki daya saing yang kuat

“IFG Life juga akan memastikan pendanaan yang didapatkan bisa
memberikan perlindungan kepada nasabah dan menjad salah satu
pendorong pembangunan ekonomi nasional,” ujar Harfanto.
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Jakarts, CNBC Indonesia - PT Bahana Pembinaan Usaha indonesia
(BPUI) atau Indonesia Financial Group (IFG) mendapatkan kredit
sindikasi dari Himpunan Bank Milik Negara (Himbara) senilai Rp 6

triliun. Dana ini akan digunakan untuk penguatan bisnis perusahaan

Wakil Menteri BUMN Il Kartika Wirjoatmodjo mengatakan dengan
adanya kerjasama sindikasi ini. Kementerian BUMN mengharapkan IFG
Life 0 bawah naungan IFG selaku hoiding dapat memaksimalkan
Kinerja bisnis dan memperkuat tata kelola agar dapat tumbuh sebagai
perusahaan asuransi yang sehat di Indonesia

Penandatanganan perjaniian kredit sindikasi antara IFG dengan

Himbara merupakan cerminan bahwa saat ini seluruh stakeholders

bahu-membahu unluk membangun industri asuransi yang lebih sehat

dan Khususnya dalam IFG Life demi

mengembalikan kepercayaan masyarakat kepada industri asurans!

jiwa * kata Kartika dalam siaran pers, Senin (27/12/2021)

BITMEX
Deposit Crypto, Reap Rewards.

Lebih fanjut, Direktur Utama IFG Robertus Billitea mengatakan
pendanaan ini sejalan dengan penguatan modal IFG Life demi
operasional bisnis PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) yang sehat.
Kompetiit dan menguntungkan. IFG iffe merupakan anak usaha

perusanaan

IFG Lite akan melengkap! dan memperkuat ekosistem IFG holding
dalam pengembangan produk dan layanan asuransi jiwa dan kesehatan
yang berfokus pada proteksi dan berorientasi pada customer centric

Lebih lagi. IFG akan terus melakukan pengawasan untuk memastikan
proses penguatan modal ke IFG Life berjalan sesuai dengan tata kelols
dan govemance yang baik * kats dia

Selain dari pinjaman sindikasi ini, perusahaan juga baru mendap.

Penyertaan Modal Negars (PMN) senital Rp 20 triliun

Direktur Utama IFG Life Harjante Tanuwidjsjs mengatakan dengan
penguatan modal yang dkdapatkan dari IFG akan mendukung bisnis

operasional IFG Life yang sehat dan memiliki daya saing yang kuat

IFG Life juga akan memastikan pendanaan yang didapatkan bisa
memberikan perindungan kepada nasabah dan menjad| salah satu

pendorong pembangunan ekonomi nasional * papar Harjanto

Dia menyebut, alam upaya mewujudkan perusahaan asuransi yang

Kuat. profitable, dan IFG Life juga akan

sejumiah standardisasi untuk menjalankan bisnis IFG Life

Pengelolaan bisnis IFG Life juga akan berorientasi pada
pengembangan produk-produk dengan fitur manfaat yang realistis
sesusi dengan kebutuhan juga berkelsnjutan dengan memberikan
Droteksi i setiap tahap-tahap kehidupan calon pemegang polis

Kelua Himbara sekaligus Direktur Utama PT Bank Rakyat Indonesia
Tok (BBRI) Sunarso mengatakan Himbara sangat mendukung peran
serta perbankan dalam membangun ekosistem keuangan Indonesia
yang lebih sehat dan berkelanjutan

Khususnya di industri asuransi yang juga memiliki potens! bisnis yang
cukup besar sehingga kerjasama secara business 1o business ini akan
=aling memperkuat industri asuransi dan juga Himbara ~ tandasnya

Untuk diketahui, Himbara terdiri dari BRI, PT Bank Mandini Tk (BMRI
PT Bank Negara Indonesia Tok (BBNI), dan PT Bank Tabungan Negara
Tok (BBTN
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Penulis: Rully R. Ramli | Editor: Yoga Sukmana

JAKARTA, KOMPAS.com - PT Bahana Pembinaan Usaha Indonesia (BPUI)
atau Indonesia Financial Group (IFG) mendapatkan kredit sindikasi

dari Himpunan Bank Millk Negara (Himbara) senilai Rp 6,7 triliun. Dana itu akan
digunakan untuk memperkuat struktur modal PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life)

Wakil Menteri BUMN || Kartika Wirjoatmodjo berharap, melalui kerja sama
tersebut IFG Life di bawah naungan IFG selaku holding dapat memaksimalkan
kinerja bisnis dan memperkuat tata kelola agar dapat tumbuh sebagai
perusahaan asuransi yang sehat di Indonesia.

“Penandatanganan perjanjian kredit sindikasi antara IFG dengan Himbara
merupakan cerminan bahwa saat ini seluruh stakeholders bahu-membahu
untuk membangun industri asuransi yang lebih sehat dan berkelanjutan;’
ujarnya dalam siaran pers, Senin (27/12/2021).

Baca juga: Susi Pudjiastuti Sentil Kebijakan Karantina, Luhut: Ini Masukkan
Pakar, Bukan Ngarang Sendiri

Sementara itu, Direktur Utama IFG Robertus Bilitea menjelaskan, dalam rangka
penguatan modal IFG Life, IFG juga telah mendapatkan suntikan dana dar

Penyertaan Modal Negara (PMN) senilai Rp 20 trillun. TERPOPLILER

Luhut Sebut Ada Satu Oran
yang Lolos dari Pengawase
Wisma Atlet

“IFG akan terus melakukan pengawasan untuk memastikan proses penguatan
modal ke IFG Life berjalan sesuai dengan tata kelola dan governance yang
baik; ujamya

Ditaca 6.430 ka

Direktur Utama IFG Life Harjanto Tanuwidjaja meyakini, melalul penguatan Petani Karawang Pakai Dro

modal yang didapatkan, perusahaan bakal memiliki operasional bisnis yang Pemupukan 1 Hektar hany:

lebih sehat. Butuh 10 Menit, Biasanya
Dapatkan informasi, inspirasi dan insight di email kamu. Libur Natal, KAl Tolak 10.43

Daftarkan email Orang Naik Kereta Api Jara
Jauh

Pengelolaan bisnis IFG Life akan berorientasi pada pengembangan produk-
produk dengan fitur manfaat yang realistis, sesuai dengan kebutuhan juga
berkelanjutan dengan memberikan proteksi di setiap tahap-tahap kehidupan
calon pemegang polis.

Ditutup Mulai 1 Januari 207
Penerbangan darl Bandara
Halim Perdanakusuma Aka

Dscs

“IFG Life juga akan yang bisa
perlindungan kepada nasabah dan menjadi salah satu pendorong
pembangunan ekonomi nasional;” ucap Harjanto.

Masih Jadi Incaran Banyak
Orang, Berapa Gaji PNS ser
Tunjangannya?

Baca juga: Lewat BI-Fast, Transaksi Digital Perbankan Ditargetkan Tumbuh

Lebih Pesat

S sonora.id
Sebagaimana diketahul, IFG Life telah resmi menerima pengalinan polis

nasabah eks PT Asuransi Jiwasraya pada pekan lalu.

Kapan Waktu Paling A
Wakil Direktur Utama IFG sekaligus Ketua Tim PMO Restrukturisasi Hexana Tri Untuk Mendeteksi
Sasongko mengatakan, pada 15 Desember 2021 penandatanganan akta Kehamilan Melalui Tes
pengalinan polis nasabah eks PT Asuransi Jiwasraya telah dilakukan sesuai pack? Simak Tips Aga

dengan persyaratan dan ketentuan setiap polis, yakni sebesar Rp 33,02 triliun. Akurat!

*Proses penyelesalan tersebut tentu saja membutuhkan waktu karena jumiah Karier Cemerlang, Duf
pemegang polis yang tidak sedikit. Namun, tim percepatan restrukturisasi Melimpah! Inilah 5 Zog
memastikan bahwa semua nasabah eks Jiwasraya yang sudah dialinkan akan $§55‘j‘"2>(’;§e”‘”“93”
mendapatkan pelayanan optimal sesuai dengan ketentuan dalam polis e
masing-masing;” ujar Hexana.
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Generali dan Prodia luncurkan layanan
digital medical check up

an bahwa sebelum

i karena inovasi

Untuk mencapai hal tersebut, kolaborasi merupakan

1 perusahaan k

menggandeng sinergi dengan Prodia yang merupal

dan memiliki pengalaman di bidang teknologi kesehatan

si Generali dan Prodia bisa dieks;

novasi,” ujamya.

nasabah dan agen nerali dan Prodia

ma dalam pengembangan fitur ini merupakan kolaborasi kami yang pertama

P ahaan asuransi, karena kami yakin erali merupakan perusahaan yang begitu kompeten
dalam pengambangan digital: dan automatisasi,” katanya
Dengan jumlah 259 0 dia yang tersebar di seluruh Indonesia, para agen Generali bisa

gajuan polis nasabah dimana saja dan kapan saja, hanya melalui

visi enable
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Chief Agency Officer PT Asuransi Jiwa Generali Indonesia Sastradinata (lehgah P
memberikan penjelasan kepada perwakilan agen (kiri) saat peluncuran fitur Digital Me&al Check Up yang merupakan hasil kolaborasi
Generali dengan Prodia di Jakarta, Senin (27/12/2021) Terkini

preferensi nasabah saat ini

pcr swab test jakarta

Chief Agency Officer PT Asuransi Jiwa Generali Indonesia Sastradinata (tengah), Direktur, Chief Operation Officer Jutany Japit
(kanan) memberikan penjelasan kepada perwakilan agen (kiri) saat peluncuran fitur Digital Medical Check Up yang merupakan

dengan keinginan waktu dan pilihan lokasi laboratorium. Melalui teknologi dengan konsep high tech dan high touch, Generali

terus berinovasi untuk mendukung aktivitas agen untuk meningkatkan aksesibilitas, proses yang simpel dan cepat, yang menjadi

Skywalk Senayan
Park Sajikan
Pemandangan
Lanskap Kota Jakarta

Klub Persis Solo Milik
Kaesang Pangarep
Promosi ke Liga 1

i W Catat! Ini 6 Destinasi

Wisata di
hasil kolaborasi Generali dengan Prodia di Jakarta, Senin (27/12/2021). Fitur terbaru ini terkoneksi melalui aplikasi digital agen, Jabodetabek yang
yang akan mempermudah proses pengajuan polis. Agen bisa mendaftarkan calon nasabah melakukan medical check up sesuai Buka Saat Libur

Tahun Baru 2022

Harga Bahan
ke % Kebutuhan Pokok
Melonjak di

Penghujung Tahun
2021, Cek Daftamya
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TEMPO.CO, Jakarta - PT Bahana Pembinaan Usaha Indonesia (BPUI) atau Indonesia Financial Group
(IFG) mendapat komitmen pendanaan berupa kredit sindikasi dari Himpunan Bank Milik Negara
(Himbara) senilai Rp 6,7 triliun

Nantinya, kredit dari PT Bank Mandiri (Persero) Tbk, PT Bank Negara Indonesia (Persero) Tbk, PT
Bank Rakyat Indonesia (Persero) Tok. dan PT Bank Tabungan Negara (Persero) Tbk

itu bakal digunakan untuk memperkuat struktur modal PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) untuk
menguatkan bisnis perusahaan di masa mendatang

Wakil Menteri BUMN II, Kartika Wirjoatmodjo, menyatakan, penandatanganan perjanjian kredit
sindikasi antara IFG dengan Himbara menggambarkan kondisi saat ini ketika seluruh pihk bahu-
membahu untuk membangun industri asuransi yang lebih sehat dan berkelanjutan

"Khususnya dalam membangun IFG Life demi mengembalikan kepercayaan masyarakat kepada
industri asuransi jiwa,” ujar Kartika melalui siaran pers, Senin, 27 Desember 2021

e v ghan Hadiaf total Bp 14.000.000

#Pejuanglkliminspirasiku

Dengan adanya kerja sama sindikasi ini, Kementerian BUMN mengharapkan IFG Life di bawah
naungan IFG selaku holding dapat memaksimalkan kinerja bisnis dan memperkuat tata kelola agar
dapat tumbuh sebagai perusahaan asuransi yang sehat di Indonesia

Direktur Utama IFG, Robertus Billitea, yakin dukungan komitmen pendanaan Himbara sejalan dengan
penguatan modal IFG Life demi operasional bisnis IFG Life yang sehat, kompetitif dan
menguntungkan. "Lebih lagi, IFG akan terus melakukan pengawasan untuk memastikan proses
penguatan modal ke IFG Life berjalan sesuai dengan tata kelola dan governance yang balk '

Lebinh jauh, Robertus menjelaskan bahwa dalam rangka penguatan modal IFG Life, selain dari
pendanaan Himbara sebesar Rp 6,7 triliun, IFG juga telah mendapatkan dana segar dari Penyertaan
Modal Negara (PMN) senilai Rp 20 triliun

] e Selanjutnya
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Lihat Juga

Jokowl Nalkkan Tunjangan 3 PNS Jadi Rp540 Ribu hingga Rp2,025 Juta

Direktur Utama IFG Robertus Bilitea mengatakan komitmen Himbara sefalan
dengan penguatan modal yang dilakukan perusahaan untuk menfalankan
operasional bisn! menguntungkan, dan kompetitt

i enambankan pemerintah Juga telah menyuntikkan dana
enyertaan Modal Negara (PMN) sebesar Rp20 trllun.

erwakilan Himbara menyatakan
t merah guna membangun ekosistem

Lihat Juga :

Erick Thohir Akul Industr Vaksin Ri Tertinggal

Produk yang dikembangkan dlidaim akar
memberlkan proteks! pada setiap tahap kehi
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IFG Kantongi Kredit Sindikasi Rp6,7 Triliun dari Bank-
Bank BUMN

Indonesia Financial Group

com. JAKARTA - PT Bahana Pembinaan Usaha Indonesia (BPUI) atau I
FG) memperciah komamen pendanaan berupa kredt sindikas dan
Nogara (Himbara) senat Rp6.7 trkun

dan Bank Mandin, Bank Negara indonesia (BNI). Bank Rakyat Indonesia (BRI),
Tabungan Negara (BTN) tersebut digunakan untuk memperkuat struktur modal PT
Asurans: Juwa IFG (IFG Life) dalam rangka penguatan bisnes perusshaan ke depan

‘Penandatanganan perjanjian kredit sindikasi antara IFG dengan Himbara merupakan

asyarakat kepada industr as:
Wirjoatmodjo. Wakil Meteri BUMN 1|, melalui siaran pers, Sen

Baca Juga : IFG Ungkap Kompetensi Pengelola Risiko di Anak Usaha Asuransi
Umum Belum Kuat

Dengan adanya kena sama sindikasi ini. Kementeran BUMN mengharapkan IFG Life di
bawah nsungan [FG selsku hoiding dspat mermaksimaian kinerja brsres dan mempersuat tata
kelola agar dapat tumbuh sebagai perusahaan asurans yang sehat d Indonesia

Power Your
Inspiration

Robertus Bifitea, Direktur Utarma IFG. berterima kasih atas dukungan komsmen pendanaan
Himbara yang sejalan dengan pengustan modal IFG Lie dem operassonsl bisnis IFG Life
yang sehat. kompettif dan menguntungkan

Lobih lagi. IFG akan terus melakukan pengawasan untuk memastkan proses penguatan
modal ke IFG Life beralan sesua dengan tata kelola dan govemance yang baik " kata
Robertus

Baca Jugs : IFG Life Pastikan Pelayanan Prima Kepada Pemegang Polis

Robertus menjelaskan bahwa dalam rangka penguatan modal IFG Life. selain dan pendanaan
Himbara sebesar Rpf 7 trliun, IFG juga telah mendapstian dana segar darl Penyenaan
Modal Negara (PMN) senilai Rp20 trikun

" ==

2., Toko Online untuk Perusshasn

Pada kesempatan yang sama. Direktur Utama BRI, Sunarso, yang mewakis sindikasi
Himbara, mengatakan pihaknya akan berperan serta dalam membangun ekosistern keuangan
Indonesis yang letxh sehat dan berkelanjutan

Hal ini khususnya di industn asurans: yang juga memiliki potansi bisrs yang cukup besar
sehingga kera sama secara business (o business ini akan saling memperkuat industr
asuransi dan juga Himbara

Sementara itu, Direktur Utama IFG Life, Harjanto Tanuwidjaja mengatakan bahwa IFG Life
merupakan perusahaan asurans baru yang hadit dengan membawa nuansa baru d ndustn
dan kesehatan di Indonesia

asurans iw

Kehadiransya untuk melengkap: dan memperkuat ekosistem IFG hoiding datam
pengembangan produk dan Layanan aswransi jwa dan kesehatan yang berfokus pada proteksi
dan berorientasi pada customer centric

‘Dengan penguatan modal yang didapatian dar IFG dengan dukungan Himbara tentunya
akan mendukung bisnis operasional IFG Life yang sehat dan memiki daya saing yang kuat
IFG Life juga akan memastikan naan yang ddapatkan bisa membenkan
Kepada nasabah dan menjad: salah satu pendcrong pembangunan ekonomi n
Harjanto

Dalam upaya mewujudkan perusahaan asurans! yang kuat, profitable, dan berkslanjutan
Life juga akan menerapkan sejumiah standardisas untuk menjalankan bisnis IFG Life

Pengeiotaan bisnis IFG Life juga akan beronentasi pada pengembangan produk-produk
dengan ftur manfaat yang realistis. sesuai dengan kebutuhan juga berkelanyutan dengan
memberikan proteks: di setiap tahap-tahap kehidupan calon pemegang polis



Judul

Hanwha Life Hadiahkan Cinta Lewat Program Loyalitas Life+ Point

Nama Media

Wartaekonomi.co.id

Newstrend

Hanwha Life Hadirkan Aplikasi Life+ Point

Halaman/URL

https://wartaekonomi.co.id/read383058/hanwha-life-hadiahkan-cinta-

lewat-program-loyalitas-life-point

Tanggal Berita

2021-12-27

Sentimen

Netral

Hanwha Life Hadiahkan Cinta Lewat Program Loyalitas Life+
Point

Wujud cinta dari Hanwha

e Fors: Marha Lfe

WE Online, Jakarta - Hanwhs Life Insursnce Indonesia (Hsnwha Life), sslsh satu

perusahaan dari Korea Selatan, aplikasi Life+

Poin sebagal program loyalizas Hanwha Life yang memiliki berbagal manfast
tetih,

David Yeom, CEQ Harmba Life Insurance Indonesia, mengeklaim, delspan tahun
hadir di Indonesia, Hanwha Life terus memberikan proseksi finansial, kesehazan

dan jiwa terbaik melalul produk inovast, lsyanan kelas dunia serts manfast lebih

Baca Juga: Cari dan Pilih Asuransi Sesuai Keinginan Hati dengan Lifepal

Sukses Trading
Buat Pemula

“Salah satunya dengan menghadirkan aplikasi Life+ Point sebagai bentuk
apresias kepads nasaban, karyavian, mitrs, dan masyerakes Indonesia. Lifes
Poin: adsish hadish cints deri Hanwha Life ntuk Anda yang teish memberikan
perindungan kepada orang terkasih dan setia bersama Hanwha Life.” ungkap
David Yeom dalam keterangan tertulis di Jekarta, Senin (27/12/2021).

Rein manfaat lebin derilevel keanggotaen tertinggi di apliesi Lifes Poin: dengan

produk asuransi, mengg. yanan, atau dalam
berb
Silver, Gold, dan Platinum o apiikes: Life+ Point, dengan fasilitss khusus dan
Iayanan tambahan sesuai level keanggotaan. Makin tingsi level keanggotan,
fast lebi, . gan ki Lt

kovitas Hanwha Life. Terdapat empas level keanggosaan, yakni Bronze,

v
hadiah ulang tahun, dan banyak lagl,

Melalul aplikasi Life+ Point. nasabah, karyawan, agen dan mitra Hanwha Life, serta

masyarske: Indonesia juge & g depet
digunakan di ratusan merchant rekanan seperti Transmart Carrefour, Afamart,
Tokopedia, Boga Group, dil.

cinca dengan pe: gon kesehazan dan
proteksi s bagi kelusrge den orang terkasih bersama Hanwhs Life, serts
ikmaz manfaat lebéh dar program loyalizas Hanwha Lfe dl aplikasi Lifes Poin.

Steven Namkoong, Chief Markeang Straregic Officer (CMSO) Hanwha Life
Insurance Indonesia, menuturkan bahwa harspannys, Life+ Point akan membuat

nasabah, karyawan, agen, mitra dan masyarakat Indonesia makin loyal dan terus

p sahap: pan bersama
Hanwha Ufe.

“Asuransi Kesehatan Hamwha Premier Health Care dan Asuransi Jiwa Hanwha
Goiden L lebih pa pandem
dan hadiah cinta bagi keluarga.”

teven Namkoong.

Aplikasi Life+ Poine dapat diunduh di App Store dan Google Play Store, Dengan
1.000 orang pertama yang melakukan registrasi & oplikasi Life+ Poi

mendapatkan hadish 50.000 poin ateu setara dengan RpS0.000 (1 poin setara

dengan 1 rupiah).

Sukses Trading
Buat Pemula

o  abock panaua

PT Hanwha ife insurance Indonesia telah terdafiar dan diawas! oleh Otoritas Jasa

Keuangan, Berdici sejek 24 Oktober 2013, Harmha Life memiliki total aset Rp2,05

wriliun, tingkat solvabilitas (RBC) 6.336,11%, dan toral laba komprehensif Rp17.87

millr, Kisim rassbah sebesar

Rp48.53 miliar pada kuartal il 2021, Informas lebih lanjut dapat dilihat melalui
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TRIBUNJATENG.COM, SEMARANG - Har

Indonesia (Harwh

Life) memperker

gram loyalitas Hanwha Life yang memiliki b
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Delapan tahun hadir di Indonesia, Hanwha Life terus

Mudah

t menawarkan manfaat

mulal mem nggunakan layanan, atau
aktivitas Hanwha Life, Terdapat

i Bronze, Sitver, Gold dan Platinum
fasilitas khusus dan layanan

tambahan sesuai level keanggotaan.

‘Semakin tinggi level keanggotaan, ada semakin banyak

ulang tahun, dan banyak lagi." ungkapnya.

. CANGGIH
b ML

Melalul aplikas

fe+ Point, pengguna juga dapat menukarkan
poin dengan voucher yang dapat digunakan di ratusan merchant
rekanan seperti Transmart Carrefour, Alfamart, Tokopedia, dan
Boga Group.

menjadi pilihan untuk proteksi lebih pada masa pandemi dan
Chief

Strategic Officer (CMSO) Hanwha Life Insurance

hadiah cinta bagl keluarga,” kata Steven Namkoos

Point dapat diunduh di App Store dan Google Play

Store, Adapun 1.000 orang pertama yang melakukan registrasi di
50.000

aplikasi Life= Point, dikataka
poin atau setara dengan RpS0.000 (1 poin setara dengan 1

an mendapatkan hadi

rupiah). (*)
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Prisma Arcionto (priarr

U % JAKARTA, investor.id - PT Hanwha Life Insurance Indonesia (Hanwha Life)
memperkenalkan aplikasi Life+ Point sebagai apresiasi kepada nasabah,
karyawan, dan mitra. Hal itu juga menjadi bagian dari upaya perusahaan

oli menjaga loyalitas dari nasabah.

untuk CEO Hanwha Life Insurance Indonesia David Yeom mengungkapkan, Hanwha
mobi”o Life terus memberikan proteksi finansial, kesehatan dan jiwa terbaik melalui
produk atau layanan inovatif kelas delapan tahun hadir di Indonesia. Perusahaan

oli untuk pun turut memberikan manfaat lebih berupa apresiasi kepada nasabah.
segala jenis
mobil “Salah satunya dengan menghadirkan aplikasi Life+ Point sebagai bentuk

apresiasi kepada nasabah, karyawan, mitra dan masyarakat Indonesia. Life+
Point adalah hadiah cinta dari Hanwha Life untuk Anda yang telah memberikan
perlindungan kepada orang terkasin dan setia bersama Hanwha Life,” kata David
melalui keterangannya, Senin (27/12).

Oli yang pas
buat kamu

Melalui aplikasi Life+ Point, nasabah, karyawan, agen dan mitra Hanwha Life,
serta masyarakat Indonesia juga dapat menukarkan poin dengan voucher yang
dapat digunakan di ratusan merchant rekanan seperti Transmart Carrefour,
Alfamart, Tokopedia, Boga Group, dil. Manfaat tersebut bisa didapat dengan
membeli produk asuransi, layanan, atau dalam
berbagai aktivitas Hanwha Life.

Chief Marketing Strategic Officer (CMSO) Hanwha Life Steven Namkoong
mengatakan, Asuransi Kesehatan Hanwha Premier Heaith Care dan Asuransi
Jiwa Hanwha Golden Life Plan bisa menjadi pilihan untuk proteksi lebih pada
masa pandemi dan hadiah cinta bagi keluarga.

"Harapan kami, Life+ Point akan membuat nasabah, karyawan, agen, mitra dan
masyarakat Indonesia semakin loyal dan terus mempercayakan perlindungan
dalam setiap tahapan kehidupan bersama Hanwha Life,” imbuh dia.

Steven menjelaskan, terdapat empat level keanggotaan yakni Bronze, Silver,
Gold dan Platinum di aplikasi Life+ Point, dengan fasilitas khusus dan layanan
tambahan sesuai level keanggotaan. Semakin tinggi level keanggotaan, maka
semakin banyak manfaat lebih seperti undangan ke acara eksklusif Hanwha Life,
hadiah ulang tahun, dan banyak lagi

Aplikasi Life+ Point dapat diunduh di App Store dan Google Play Store.
Sebanyak 1.000 orang pertama yang melakukan registrasi di aplikasi Life+ Point
akan mendapatkan apresiasi 50 ribu poin atau setara dengan Rp 50.000.
Adapun 1 poin akan dikonversikan menjadi Rp 1

Hanwha Life telah terdaftar dan diawasi oleh Otoritas Jasa Keuangan (OJK).
Berdiri sejak 24 Oktober 2013, Hanwha Life memiliki total aset Rp 2,05 triliun,
tingkat solvabiitas (RBC) 6.836,11%, dan total laba komprehensif Rp 17,87
miliar, serta telah membayarkan kiaim dan manfaat kepada nasabah sebesar Rp
48,53 miliar pada kuartal 111-2021

Editor - Gora Kunjana (gora_kunjana@investor.co id)
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Dorong Masyarakat
Berasuransi, Pemerintah Perlu
Segera Membentuk LPPP

JAKARTA — Pemerintah dan Otoritas Jasa Keuangan (OJK) perlu segera
membentuk Lembaga Penjamin Pemegang Polis (LPPP) sebagai upaya mendorong
dan meningkatkan minat masyarakat untuk menggunakan jasa asuransi.

Oleh Thomas E Harefa

&6

PPP juga dapat
mengembalikan citra
perusahaan asuransi,
mengingat akhir-akhir
ini makin banyak per-
masalahan yang terjadi di sejumlah
perusahaan,” jelas Pembina Dewan
Asuransi Indonesia (DAI) Kornelius
Simanjuntak, akhir pekan lalu.

Menurut dia, jika mengacu pada Un-
dang-Undang (UU) Nomor 40 Tahun
2014 tentang Perasuransian, lembaga
tersebut sudah harus dibangun karena
UU yang dimaksud mengamanatkan
lembaga tersebut harus sudah ada pa-
ling lambat tiga tahun setelah undang-
undang perasuransian terbit.

Dia juga menyerukan terciptanya
tata kelola industri asuransi yang
lebih sehat di dalam negeri, mengingat
belakangan banyaknya muncul aduan
terkait produk unit link dan kasus gagal
bayar. Untuk itu, lanjut Kornelius, guna
menciptakan tata kelola yang lebih
sehat di industri ini perlu didorong
adanya kolaborasi antara perusahaan
asuransi dengan pialang asuransi.

Menurut dia, kolaborasi antara dua
entitas ini penting dilakukan agar meng-
hilangkan sikap saling mencurigai antara
keduanya. Pasalnya, sikap saling curiga
yang selama ini selalu muncul dapat
merusak kelangsungan dua entitas bisnis
tersebut. “Hilangkan saling menyalahkan.
Yang selama ini muncul adalah broker ini
katanya merusak pasar. Katanya, kalau
masuk broker pasti preminya hancur,”
jelas Kornelius seperti dilansir Antara.

Sementara itu, Ketua Umum Aso-
siasi Perusahaan Pialang Asuransi
Indonesia (Apparindo) Moh d

ngan begitu, kata dia, pihaknya akan
lebih mudah melakukan penyeleksian
perusahaan asuransi bagi nasabah.
Terkait LPPP, Kepala Bagian Penga-
wasan Asuransi Umum dan Reasuransi

OJK Mul d Ridwan pun v
ni pentingnya keberadaan lembaga
tersebut. Namun demikian, kata dia,
lembaga tersebut sedang dalam proses
penggodokan. OJK telah mengajak
Badan Kebijakan Fiskal (BKF) Kemen-
terian Keuangan untuk merumuskan
desain lembaga ini. Diharapkan dengan
adanya lembaga ini akan meningkatkan
kepercayaan masyarakat agar mau
membeli produk-produk asuransi. “Kita
sedang mendesain bagaimana nanti
bentuk lembaganya, apakah kemudian
dia (LPPP) akan melekat di Lembaga
Penjaminan Simpanan (LPS) atau ke-
mudian menjadi lembaga yang mirip
dengan LPS,” jelas dia.

Sedangkan Wakil Ketua Badan Per-
lind n Kons Nasional (BPKN)

Jusuf Adi menjelaskan, dalam upaya
pembenahan industri asuransi na-
sional diperlukan kesadaran dari para
perusahaan asuransi untuk melakukan
bisnis sesuai kecukupan modal. De-

RIM Mufti Mubarok memaparkan, pem-
benahan industri asuransi memang perlu
lilakukan karenajumlah p kon-
sumen asuransi yang diterima pihaknya
cukup banyak. Menurut dia, pada 2021

LPPP juga dapat
mengembalikan citra
perusahaan asuransi,
mengingat akhir-akhir
ini makin banyak
permasalahan yang
terjadi di sejumlah
perusahaan.

Kornelius Simanjuntak
Pembina Dewan Asuransi Indonesia (DAl)

BPKN telah menerima sebanyak 2.152
pengaduan. Mufti menyebut ada empat
persoalan yang menjadi catatan BPKN
selama 2021 meliputi penolakan klaim,
misleading produk, pailit, dan gagal bayar.

Tak Sampai 1%

Di sisi lain, Kepala Departemen
Pengawasan IKNB 2A Otoritas Jasa
Keuangan (OJK) Ahmad Nasrullah

kan jumlah pengadi nasa-
bah asuransi tidak sampai 1% dari total
pemegang polis asuransi di Indonesia.
“Pengaduan diindustri asuransi cukup
banyak, tapi secara statistik itu enggak
banyak. Jumlahnya kalau dibandingkan
seluruh pemegang polis tidak sampai
1%,” kata Nasrullah dalam webinar
Pembenahan Tata Kelola Industri Asur-
ansi Nasional yang dipantau di Jakarta,
pekan laly, seperti dilansir Antara.

konsumen atau nasabah pun diminta di-
tangani dengan baik sampai konsumen
merasa puas agar tidak mengganggu
reputasi industri asuransi Indonesia.
Sementara itu, Muhammad Rid-
wan mengatakan beberapa nasabah
asuransi yang melakukan pengaduan
disebabkan oleh ketidakpuasan terha-
dap produk yang dibeli karena proses
pemasaran yang tidak sesuai standar.
“Pada beberapa kesempatan, agen
asuransi tidak memberikan penjelasan
yang cukup terkait risiko dan manfaat
produk-produk tersebut. Di satu sisi
kami melihat masalah tersebut juga
dipicu oleh produk yang dipasarkan
tidak sesuai dengan pofil pemegang
polis dan kebutuhannya,” kata dia.
Pada saat yang sama, konsumen
atau nasabah pun tidak mengetahui
risiko yang menyebabkan investasinya
di suatu produk asuransi menurun.
Untuk itu, OJK mengambil beberapa
langkah seperti melakukan klarifikasi
atas permasalahan pengaduan pada
perusahaan tersebut di media sosial.
“OJK juga telah meminta penjelasan
detail kepada perusahaan tersebut
dan meminta untuk segera melakukan
langkah-langkah penyelesaian dengan
baik dan sesuai dengan ketentuan pe-
rundangan yang berlaku,” jelas Ridwan.
OJK juga meminta perusahaan me-
lakukan perbaikan internal terutama
terkait cara penjualan yang harus lebih
transparan dan memastikan bahwa
konsumen telah memahami produk
yang dibeli termasuk risiko investa-
sinya. OJK juga melibatkan Asosiasi
Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) untuk
berperan aktif dalam penyelesaian per-
masalahan pengaduan dan memoni-
tor seluruh anggotanya, khususnya
terkait penjualan produk unit link.
“AAJI perlu diskusi insentif dengan
regulator terkait perbaikan aturan

Meski sedikit, dia takan peng-
aduan tersebut harus menjadi perhatian
pelaku industri asuransi. Pengaduan

pun praktik di lap untuk
mencegah terjadinya permasalahan di
kemudian hari,” kata Ridwan.
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Hadiahkan Cinta Lewat Program
Life+ Point

HANWHA Life Insurance Indonesta (Hanwha Life) memperkenalkan aplfkast
Life+ Point sebagai program loyalitas Hamwha Life yang memiliki berbagai
‘manfaat lehih.

CEO Hanwha Life Insurance Indonesia David Yeom mengungkapkan, “Delapan
tahun hadir di Indonesia, Hanwha Life terus memberikan proteksi finansial,
Kesehatan dan jiwa terbaik melalui produk inovatif, layanan kelas dunia serta
manfaat lebih. Salah satunya dengan menghadirkan aplikasi
bentuk apresiasi kepada nasabah, karyawan, mitra, dan ma
Life- Point adalah hadiah cinta dari Hanwha Life untuk Anda yang telah
membertkan perlindungan kepada orang terkasth dan setia bersama Hanwha
Life”

Baca Juga: Hanwha Life Luncurkan Klinik Virtual Bersama Docquity

Baca Juga .

Cann Ban Malut

Minum lnf  Erick
saat perut kncong Terhadap Nasabah Jiwasrays

Terdapat empat level keanggotaan yaknd Bronze, Silver, Gold dan Plattnum di
aplikasi Life« Point, dengan fasilitas khusus dan layanan tambahan sesuai level

M/Dok Hanwha Life-Life+ Point

semakin tings level keanggotaan, ada semakin banyak manfaat lebih, misalnya
undangan ke acara ekslusif Hanwha Life, hadiah ulang tahun, dan banyak lagi.

Melalui aplikasi Life« Point, nasabah, karyawan, agen, dan mitra Hanwha Life,
se syarakat Indonesia juga dapat menukarkan poin dengan voucher yang
dapat digunakan di ratusan merchant rekanan sepert! Transmart Carrefour,
Alfamart, Tokopedsa, Boga Group, dll.
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Jaga Loyalitas Nasabah,
Hanwha Life Hadirkan
Aplikasi Life+ Point

JAKARTA - PT Hanwha Life
Insurance Indonesia (Hanwha Life)
memperkenalkan aplikasi aplikasi
Life+ Point sebagai apresiasi kepada
nasabah, karyawan, dan mitra. Hal itu
juga menjadi bagian dari upaya perusa-
haan menjaga loyalitas dari nasabah.

CEO Hanwha Life Insurance

\ Indonesia David Yeom mengungkap-
kan, Hanwha Life terus memberikan
proteksi finansial, kesehatan dan jiwa
terbaik melalui produk atau layanan
inovatif kelas delapan tahun hadir
di Indonesia. Perusahaan pun turut
v & . memberikan manfaat lebih berupa
David Yeom apresiasi kepada nasabah. "Salah
satunya dengan menghadirkan
aplikasi Life+ Point sebagai bentuk
apresiasi kepada nasabah, karyawan, mitra dan masyarakat Indonesia.
Life+ Point adalah hadiah cinta dari Hanwha Life untuk Anda yang telah
memberikan perlindungan kepada orang terkasih dan setia bersama
Hanwha Life,” jelas David melalui keterangan tertulis, Senin (27/12).

Melalui aplikasi Life+ Point, nasabah, karyawan, agen dan mitra
Hanwha Life, serta masyarakat Indonesia juga dapat menukarkan
poin dengan vowcher yang dapat digunakan di ratusan merchant
rekanan seperti Transmart Carrefour, Alfamart, Tokopedia, dan
Boga Group. Manfaat tersebut bisa didapat dengan membeli produk
asuransi, menggunakan layanan, atau berpartisipasi dalam berbagai
aktivitas Hanwha Life.

Sementara itu, Chief Marketing Strategic Officer (CMSO) Hanwha
Life Steven Namkoong menjelaskan, Asuransi Kesehatan Hanwha
Premier Health Care dan Asuransi Jiwa Hanwha Golden Life Plan
bisa menjadi pilihan untuk proteksi lebih pada masa pandemi dan
hadiah cinta bagi keluarga. “Harapan kami, Life+ Point akan membuat
nasabah, karyawan, agen, mitra dan masyarakat Indonesia semakin
loyal dan terus mempercayakan perlindungan dalam setiap tahapan
kehidupan bersama Hanwha Life,” imbuh dia.

Steven menjelaskan, terdapat empat level keanggotaan yakni Bronze,
Silver, Gold dan Platiniom di aplikasi Life+ Point, dengan fasilitas khusus
dan layanan tambahan sesuai level keanggotaan. Semakin tinggi level
keanggotaan, maka semakin banyak manfaat lebih seperti undangan
ke acara eksklusif Hanwha Life, hadiah ulang tahun, dan banyak lagi.
Aplikasi Life+ Point dapat diunduh di App Store dan Google Play Store.
Sebanyak 1.000 orang pertama yang melakukan registrasi di aplikasi
Life+ Point akan mendapatkan apresiasi 50 ribu poin atau setara dengan
Rp 50 ribu. Adapun 1 poin akan dikonversikan menjadi Rp 1.

Hanwha Life telah terdaftar dan diawasi oleh Otoritas Jasa Keuangan
(OJK). Berdiri sejak 24 Oktober 2013, Hanwha Life memiliki total aset
Rp 2,05 triliun, tingkat solvabilitas (RBC) 6.836,11%, dan total laba kom-
prehensif Rp 17,87 miliar, serta telah membayarkan klaim dan manfaat
kepada nasabah sebesar Rp 48,53 miliar pada kuartal I11-22021. (pri)
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FITUR DIGITAL: Chief
Agency Officer PT Asuransi
Jiwa Generali Indonesia
Sastradinata (tengah)

dan Chief Operation
Officer Jutany Japit (kanan)
menjelaskan kepada
perwakilan agen saat
peluncuran fitur Digital
medical check-up yang
merupakan hasil kolaborasi
antara Generali dan Prodia
di Jakarta, kemarin, Fitur
terbaru itu terkoneksi
melalui aplikasi digital
agen yang mempermudah
proses pengajuan polis.

COK GENERALI
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| KIPRAH IFG LIFE |

SANG JURU SELAMAT JIWASRAYA

Jalan lempeng PT Asuransi Jiwa IFG atau IFG Life masuk ke pasar ritel makin terbuka lebar sefelah perusahaan asuransi itu
menerima pengalihan polis hasil restrukturisasi nasabah eks-PT Asuransi Jiwasraya (Persero).

Denis Riantiza M
redaksi@bisnis.com

FG Life telah resmi menerima
pengahhan polis hasil restruktu-
risasi dari PT Asuransi Jiwasraya
(Persero) dan mulai menj:
tugasnya untuk melanjutkan pem-
berian manfaat atas polis tersebut.

Tak sekedar menerima tongkat estafet
dari Jiwasraya, IFG Life juga bertekad
untuk memberikan warna baru di in-
dustri asuransi jiwa.

Didirikan pada 22 Oktober 2020 dan
‘mendapatkan izin operasional dari Oto-
ritas Jasa Keuangan (OJK) pada 7 April
2021, IFG Life mendapat mandat untuk
berperan dalam penyelamatan polis
Jiwasraya, sekaligus menjadi pelengkap
ekosistem layanan induk usahanya, Hol-
ding BUMN Asuransi dan Penjaminan,
Indonesia Financial Group, di bidang
asuransi jiwa dan kesehatan.

Mengawali kiprahnya di industri asu-
ransi jiwa, IFG Life telah mengukuhkan
bahwa perusahaan akan memiliki model

yakni
utamakan fokus pada produk-] pmdu.k
asuransi jiwa dan kesehatan yang bero-
rientasi proteksi ketimbang investasi dan
berorientasi pada konsumen.
Hal ini men)adl komitmen IFG L\fe

“Kami akan fokus proteksi, bukan
investasi. Kami sebagai perusahaan
asuransi jiwa harus bemnl untuk bil
bahwa bisnis kami untuk proteksi bu-
kan investasi,” ujar Direktur Utama IFG
Life Harjanto Tanuwidjaja, belum lama
ini

Sejak mendapat izin operasional, dia
mengatakan IFG Life telah mulai aktif
memasarkan produk asuransi dan men-
dapat respons yang cukup baik di pasar.

Hanya dalam waktu 1,5 bulan, perusa-
haan mampu menjual sekitar 900 polis.

Menurutnya, hal tersebut menunjuk-
kan brandmg perusahaan cukup ber-

dan masyarakat mulai menaruh
kzpmyaan kepada IFG Life.

i upaya mewujudkan perusaha-
an asuransi yang kuat, profitabel, dan
berkelanjutan, IFG Life juga akan me-
nerapkan sejumlah standardisasi un
menjalankan bisnis IFG Life. l’engelula»
an bisnis IFG Life juga akan berorien-
tasi pada pengembangan produk-produk
dengan fitur manfaat yang realistis,
sesuai dengan kebutuhan juga berke-
lanjutan dengan memberikan proteksi
di setiap tahap-tahap kehidupan calon
pemegang polis.

Dalam pengembangan bisnis ke
depan, IFG Life siap mengeksplorasi
potensi bisnis yang belum cukup digali
oleh Jiwasraya.

Wakil Direktur Utama Indonesia Fi-
nancial Group (IFG) Hexana Tri Sasong-
ko mengatakan, selain memiliki potensi
captive market nasabah korporasi yang
besa: IFG Llle juga akan ‘menggali po-

Indonesia mengincar bonus demografi di
Indonesia, dengan pertumbuhan pen-
duduk Indonesia akan didominasi oleh
penduduk usia produktif dalam bebe-
rapa tahun ke depan. Hal inilah yang
mendasari holding mendorong IFG Life
untuk masuk ke pasar ritel.

Perkuat Struktur Modal IFG Life: Karyawanmemotretlogo asuransi
jiwa IFG Life di kantor Aliansi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI), Jakarta, belum
lama ini. PT Bahana Pembinaan Usaha Indonesia (BPUI) atau Indonesia

“IFG Life ke depan mempunyai pilar
lebih kokoh lagi, yaitu di pasar ritel,”

paparnya.
Di Jiwasraya, Hexana menegaskan
ritel belum mendapat perhatian yang
cukup. Terbukti, nasabah ritel tidak
leblh dan 100.000 orang meskipun usia
Jiwasraya sudah 162 tahun. Selama ini,
potensi bisnis baru itu tidak mendapat

perhatian.

Selain ltu dana pensiun lembaga ke-
uangan (DPLK) juga akan men]adx pilar
bisnis lain dari IFG Life ke depan. Me-
nurut Hexana, saat ini, masih banyak
perusahaan yang mengelola manfaat
pensiun dengan program manfaat pasti
yang tak lagi relevan dengan perkem-
bangan zaman karena pengelolaannya

=3

Milik Neqam

Financial Group (IFG) mempa!k.n Kkredit sindikasi dari Himpunan Bank

6,7t

IFG Life ke depan
mempunyai pilar lebih kokoh
lagi, yaitu di pasar ritel.

gai ‘penerus’ waamya, IFG h(e te]ah
menandatangani akta

pertama dengan nilai hablhtas
senilai Rp33,02 triliun pada 15 Desem-

mengelola manfaat pensiun dengan
P manfaat pasti tidak bisa lagi
mengejar return yang bisa di-backup
liabilitas. Oleh karena itu, tren akan
mengarah ke konsep DPLK dan itu
akan jadi pilar lain IFG Life. Artinya,
IFG Life punya masa depan,” katanya.
Untuk beroperasi secara penuh, IFG
Life telah menerima penguatan permo-
dalan dari sumber internal IFG senilai
Rp510 miliar dan dari Penyertaan Modal
Nega:a (PMN) sem]al Rp20 triliun.

IFG senilai Rp6,7 mlmn, yang dihimpun

dari pinjaman Himpunan Bank

Milik Negara (Himbara).

Dana tersebut juga digunakan unt

menutupi equity gap yang hmbul aklbal
‘menerima liabi-

litas dari Jiwasraya total sekitar Rp37

triliun.

Dalam melaksanakan tugasnya seba-

ber 2021.

i polis kepada IFG Life
tersebut mulai efektif dilakukan sejak
16 Desember 2021 dan pembayaran atas
manfaat pohs dilakukan IFG Life sesuai
skema masmg—masmg produk

IFG Life menargelkan pengahhan polis
tahap kedua rampung pada semester
1/2022.

Pengalihan polis tahap kedua dilaku-
kan terhadap polis yang max:h memer-
lukan proses

erkuat struktur modal PT Asaransi Jiwa IFG (IFG Life).

waktu karena harus dilakukan secara
hati-hati sesuai peraturan yang berlaku,
khususnya untuk menjaga kesehatan
IFG Life.

IFG Life telah menerima polis dari
Jiwasraya dan juga segera melakukan
pembayaran, khususnya kepada pe-
megang polis produk Mantap C yang

menanti pembayaran.

“Kami sudah lakukan transfer sekitar
8.724. Alhamdulillah, semua baik dan
lancar,” ujar Harjanto dalam acara Sere-
monial Pengalihan Polis, Rabu (22/12).

Sementara itu, Direktur Kepatuhan,
Manajemen Risiko, dan Sumber Daya
Manusia Jiwasraya, R. Mahelan Praban-
tarikso menyebukan total liabilitas polis
hasil restrukturisasi yang ditransfer ke
IFG Life mencapai sekitar Rp37 triliun-
Rp38 triliun.

Selain itu, leasnya juga akan
mengalihkan kurang lebih 90% dari
total asetnya sekitar Rp12 triliun yang
bersifat clean ami dau atau berkualitas

bagus

"lhtalasetselmarkplzmhundandz
alihkan kira-kira 90%-nya. Sisanya yang
unclear dan unclean ditinggal Jiwasra-
va,” kata Mahelan.

Dosen Program MM-Fakultas Ekonomi-
ka dan Bisnis Universitas Gadjah Mada
(UGM) dan pengamat asuransi Kapler
A. Marpaung berharap IFG Life dan re-
gulator dapat mengambil pelajaran dari
kasus Jiwasraya pada masa mendatang.

IFG Life sebagai penerus polis-polis

dan venﬁkasl dokumen terhadap polis
restrukturisasi kategori negative confir-
mation.
MIGRASI POLIS

Direktur Utama IFG Life Harjanto
Tanuwidjaja mengatakan proses migrasi
polis yang mencapai sekitar lebih dari
300.000 polis, tentunya memerlukan

Jiwasraya harus patuh
terhadap peraturan dan pemndangan
serta menjalankan prinsip good corporate

governance.

“Lebih dari itu, ini harus jadi pembel-
ajaran bagi semua, termasuk OJK, agar
ke depan dalam pengawasan dan pem-
binaan, IFG ini supaya tidak melupakan
kegagalan dan kelemahan yang terjadi
di Jiwasraya,” tuturnya kepada Bisnis. @
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Himbara Salurkan Kredit
Indikasi Rp 6,7 T ke IFG Life

JAKARTA — Himpunan Bank Milik Negara (Himbara) memberikan kredit sindikasi ke PT Bahana
Pembinaan Usaha Indonesia (BPUI) atau Indonesia Financial Group (IFG) senilai Rp 6,7 triliun. Dana
tersebut akan digunakan untuk memperkuat struktur permodalan PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life).

Oleh Nida Sahara

‘etua Himbara yang juga Di-

rektur Utama PT Bank Rak-

vat Indonesia (Persero) Thk

(BRI) Sunarso menyatakan

sangat mendukung peran
serta perbankan dalam membangun eko-
sistem keuangan Indonesia yang lebih
sehat dan berkelanjutan. “Khususnya, di
industri asuransi yang juga memiliki po-
tensi bisnis yang cukup besar, schingga
kerja sama secara business to business ini
akan saling memperkuat industri asur-
ansi dan juga Himbara,” jelas Sunarso,
dikutip Senin (27/12).

Adapun dari kredit sindikasi sebesar
Rp 6,7 triliun tersebut, porsi BRI sebe-
sar Rp 2,1 triliun, PT Bank Mandiri
(Persero) Tbk dan PT Bank Negara
Indonesia (Persero) Tbk (BNI) ma-
sing-masing Rp 2,1 triliun. Sedangkan
Rp 400 miliar dari PT Bank Tabungan
Negara (Persero) Tbk (BTN).

Dengan adanya kerja sama sindikasi
ini, Kementerian BUMN mengharapkan
IFG Life yang berada di bawah naungan
IFG selaku holding dapat memaksimal-
kan kinerja bisnis dan memperkuat tata
kelola. Hal tersebut agar IFG Life dapat
tumbuh sebagai perusahaan asuransi
yang sehat di Indonesia. “Penandatan-
ganan perjanjian kredit sindikasi antara
IFG dengan Himbara merupakan cer-
minan saat ini seluruh stakeholders bahu-
membahu untuk membangun industri
asuransi yang lebih sehat dan berkelan-
jutan, khususnya dalam membangun IFG
Life demi mengembalikan kepercayaan

Khususnya, di industri
asuransi yang juga
memiliki potensi
bisnis yang cukup
besar, sehingga kerja
sama secara business
to business ini akan
saling memperkuat
industri asuransi dan
juga Himbara.

Sunarso
Ketua Himbara

masyarakat kepada industri asuransi
jiwa,” ungkap Wakil Menteri II BUMN
Kartika Wirjoatmodjo.

Sementara itu, Direktur Utama IFG
Robertus Billitea mengungkapkan
apresiasinya atas dukungan komitmen
pendanaan dari Himbara sejalan den-
gan penguatan modal IFG Life demi
operasional bisnis IFG Life yang sehat,
kompetitif dan menguntungkan. “Ter-
lebih lagi, IFG akan terus melakukan
pe untuk ikan proses
penguatan modal ke IFG Life berjalan

Sunarso

sesuai dengan tata kelola dan govern-
ance yang baik,” ujar dia.

Robertus menjelaskan, dalam rang-
ka penguatan modal IFG Life, selain
dari pendanaan Himbara sebesar Rp
6,7 triliun, IFG telah mendapatkan
dana segar dari penyertaan modal
negara (PMN) senilai Rp 20 triliun.

Direktur Utama IFG Life Harjanto
Tanuwidjaja menambahkan, dengan
penguatan modal yang didapatkan
dari IFG dengan dukungan Himbara
tentunya akan mendukung bisnis
operasional IFG Life yang sehat dan
memiliki daya saing yang kuat. “IFG
Life juga akan memastikan pendanaan
yang didapatkan bisa memberikan per-
lindungan kepada nasabah dan menjadi
salah satu pendorong pembangunan
ekonomi nasional,” ujar Harjanto.

Adapun total keperluan dana yang
dibutuhkan untuk restrukturisasi Ji-
wasraya sebesar Rp 26,7 triliun. Dengan
adanya PMN Rp 20 triliun dari peme-
rintah dan kredit sindikasi Rp 6,7 triliun
dari Himbara, maka kebutuhan dana
restrukturisasi tersebut telah terpenuhi.

Dalam upaya mewujudkan perusa-
haan asuransi yang kuat, profitable,
dan berkelanjutan, IFG Life juga akan
menerapkan sejumlah standardisasi
untuk menjalankan bisnis IFG Life.
Pengelolaan bisnis IFG Life juga akan
berorientasi pada pengembangan
produk-produk dengan fitur manfaat
yang realistis, sesuai dengan kebutu-
han juga berkelanjutan dengan mem-
berikan proteksi di setiap tahap-tahap
kehidupan calon pemegang polis.

IFG Life merupakan perusahaan
asuransi baru yang hadir dengan mem-
bawa nuansa baru di industri asuransi
jiwa dan kesehatan di Indonesia untuk
melengkapi dan memperkuat ekosis-
tem IFG holding dalam pengembangan
produk dan layanan asuransi jiwa dan
kesehatan yang berfokus pada proteksi
dan berorientasi pada customer centric.

Sebelumnya, Wakil Direktur Utama
IFG Life Hexana Tri Sasongko meng-
ungkapkan, dalam rangka penyehatan
keuangan Jiwasraya, IFG Life telah
mendapatkan modal Rp 20 triliun dari
penyertaan modal negara. Kemudian,
dia juga mengaku akan mendapatkan
kredit sindikasi dari kuartet bank
BUMN. “Akan menyusul Rp 6,7 triliun
Jundraising, dengan demikian kebutuh-
an untuk menutup kebutuhan IFG Life
dapat dipenuhi,” papar Hexana.



